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Hoe vergroot je je
verkoopkansen?
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i | " e denkwereld van de klant. In staat zijn
namelijk dat we veel koopsignalen van
begrijpen ze niet vanuit onze eigen
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“tmm e i Verkopen. Je kunnen verplaatsen in de
om die klant écht te begrijpen. Daar
/ nl gaat het om. Uit onderzoek blijkt
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|l|mlm||lll“ m 'm""" | waarnemen. We horen ze wel, maar
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"1IH!!””m"m"mll I denkstijl. Je waarnemingsvermogen
i vergroten, dat is de kunst.
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